Gerhard K. Kemper

der in Deutschland noch inter-
national haben deutsche Immobi-
lienmakler einen guten Ruf: Es gibt keinen
gesetzlich vorgeschriebenen Fachkunde-
nachweis; das deutsche Maklerrecht ist
antiquiert und erlaubt in der Praxis Vor-
gehensweisen, die zu Recht bei den Ver-
tragspartnern von Immobilienmaklern auf
mehr als nur Unverstdndnis stoen. Un-
klare Vertragsverhiltnisse, die Gleichwer-
tigkeit von einfachem Nachweis und quali-
fizierter ~Vermittlungstétigkeit, das
unerlaubte Anbieten von Vertragsgelegen-
heiten gehéren ebenso dazu wie ein l4ssi-
ger Umgang mit Interessenskonflikten.
Die Royal Institution of Chartered Sur-
veyors (RICS) hat sich als internationaler
Verband der Professionalisierung von Im-
mobilienberufen angenommen. Die 2011
verdffentlichten ,,Real Estate Agency and
Brokerage Standards® wurden in einer lén-
deriibergreifenden Zusammenarbeit ent-
wickelt und stellen einen internationalen
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gewinnen in Deutschland an Unterstitzung. Die Royal Institution of

Chartered Surveyors treibt globale “Real Estate Agency and Brokerage

Standards” voran.

Consensus dar, was von einem Makler auf
dem globalen Marktplatz erwartet wird.

Inzwischen erfreuen sich die ,,Real
Estate Agency and Brokerage Standards™
einer immer breiter werdenden Unter-
stiitzung: Fast 40 Maklerunternehmen
befiirworten sie und haben sich in einer
,.Endorsement“-Liste bei der RICS eintra-
gen lassen. Unter diesen Adressen finden
sich die meisten grofen gewerblichen
Makler in Deutschland. Ein guter An-
fang, der hoffentlich bald noch mehr
Schule macht.

Eine nachhaltige Verbesserung der
Maklerpraxis muss aber auch von einer
Anderung des antiquierten Maklerrechts
begleitet werden. Dazu gehéren gesetz-
lich verankerte Verpflichtungen: Fach-
kundenachweis, schriftliche Maklerver-
trige, Verbot des unerlaubten Anbietens,
Gebot eines transparenten Umgangs mit
Interessenkonflikten ebenso wie eine
Neufassung des Berufsbildes weg vom
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Nachweismakler. Als wirksame Sank-
tion bietet sich das Verwirken der Mak-
lerprovision an. Nur so kann verhindert
werden, dass sich Marktteilnehmer einen
unfairen Vorteil verschaffen und damit
das Berufsbild schidigen. In
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